
HARADA
CONNECTİX?
Bir çox texnologiya şirkəti güclü
məhsullar hazırlayarkən;

Onlar aşağıdakı sahələrdə
əhəmiyyətli vaxt və resurs itkiləri ilə
üzləşirlər:
Düzgün hədəf bazarına çatmaq,
Qərar qəbul edənlərlə əlaqə
saxlamaq,
Və satış prosesini peşəkarcasına
idarə etmək.

TEXNOLOGİYA SADƏCƏ İNNOVASİYADAN DAHA ÇOX ŞEYDİR.

Hörmətli cənab/xanım;
Daha geniş bazarlara, düzgün müştərilərə
çatmaq və təşkilatınızın məhsul və həllərini
davamlı satış modeli vasitəsilə çatdırmaq üçün
sizinlə strateji bir biznes/həl tərəfdaşlığı qurmaq
istəyirik.

ConnectiX, xüsusilə də Yerli Hökumətlərə, Su və
Kanalizasiya İdarələrinə və Dövlət Sektoruna
yönəlmiş irimiqyaslı layihələrdə fəaliyyət
göstərən texnologiya şirkətlərinə, yalnız satışla
deyil, hərtərəfli Strategiya, Satış və Marketinq
İdarəetməsi xidmətləri göstərmək üçün
yaradılmış konsaltinq və təmsilçilik firmasıdır.

ÜNSİYYƏT

connect@connectix-turkiye.com
Poçt

0090 533 955 5816
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RƏQƏMSAL GƏLƏCƏYİNİZ BURADAN BAŞLAYIR.

"BİRLİKDƏ
GƏLƏCƏYİ
FORMALAŞDIRIRIQ."

BİZ BİZNESİN GƏLƏCƏYİNİ QURURUQ.

https://www.google.com/maps/place/data=!4m2!3m1!1s0x14cab6f96656bcbb:0xc4967b233446c5b5?sa=X&ved=1t:8290&ictx=111
https://www.google.com/maps/place/data=!4m2!3m1!1s0x14cab6f96656bcbb:0xc4967b233446c5b5?sa=X&ved=1t:8290&ictx=111


6 AYLIQ STRATEJİ
BİZNES TƏRƏFDAŞLIĞI
MODELİ
ConnectiX ilə 6 aylıq müqavilə
qısamüddətli sınaq deyil; bu, ölçülə bilən
hədəfləri olan strateji bir böyümə
dövrüdür.
Bu prosesdə məqsədimiz:

BİZ CONNECTİX-
DƏYİK;

BU DÖVRÜN
SONUNDA
ŞİRKƏTİNİZ;

O, kimə, nəyə və necə
satacağını dəqiqləşdirib.
Satış prosesləri
standartlaşdırılıb.
O, bazarını başa düşmüş
və miqyaslana bilən bir
modelə malik bir
quruluşa nail olmuş
olacaq.

DƏYİŞDİRİN. YENİLİK EDİN. UĞUR QAZANIN. DƏYİŞDİRİN. YENİLİK EDİN. UĞUR QAZANIN. DƏYİŞDİ

Təşkilatınız üçün aydın satış yol xəritəsi
yaratmaq.
Düzgün qurumlarla düzgün əlaqələrin
təmin edilməsi.
Ən azı 1-2 konkret satış imkanını aktiv
layihələrə çevirmək.
Brendinizin tanınması və qərar qəbul
edənlər tərəfindən üstünlük təşkil
etməsi.

Bazar təhlili və hədəf təşkilatın
müəyyənləşdirilməsi.
Məhsul/həll mövqeyi
Satış strategiyası və qiymət
modeli
Korporativ təqdimat, təklif və
danışıqlar prosesləri
Yüksək səviyyəli qərar qəbul
edənlərlə əlaqələr
Satış sonrası artım və yönləndirmə
strategiyaları da daxil olmaqla
bütün prosesləri peşəkar şəkildə
və tək mənbədən idarə edirik.

RƏQƏMSAL GƏLƏCƏYİNİZ BURADAN BAŞLAYIR.



Təcrübə

Niyə bütün
strategiya, satış
və marketinq
ConnectiX-də
olmalıdır?

və ETİBAD

Davamlı İnkişaf və
Uzunmüddətli
Biznes
Tərəfdaşlıqları.

ConnectiX-in Təsisçi Tərəfdaşları;Daxili resurslarınız məhsul
inkişafına yönəlib.
Satış riski və əməliyyat yükü
ConnectiX tərəfindən öz
üzərinə götürülür.
Peşəkar, praktik satış
idarəetmə sistemi tətbiq
olunur.

ConnectiX şirkətlərdən yalnız
"dəstəkləyici" deyil,
"səlahiyyətli" biznes
tərəfdaşları olmalarını tələb
edir. Çünki əsl nəticələr yalnız
tam məsuliyyət daşıdıqda
əldə edilir.

Bu model sayəsində;

Həm dövlət, həm də özəl sektorda
25 ildən çox satış və idarəetmə
təcrübəsi ilə,
Yerli hökumətlərdə və infrastruktur
təşkilatlarında yüksək həcmli
layihələr,
Onların qərar qəbuletmə
səviyyəsində birbaşa əlaqəsi və
etibar münasibətləri var.

Biz problemi
satılmamış
məhsul kimi
deyil, zəif
planlaşdırılmış
satış strategiyası
kimi görürük.



ƏGƏR SİZ DƏ; GÖRÜŞ;

XİDMƏTLƏRİMİZ

Məhsulunuzun
potensialına inanırıq.

Münasib vaxtda
qısa bir tanışlıq
görüşü təyin
etməkdən

məmnun olarıq.
Hörmətlə,

Onlar satış və marketinq
proseslərini peşəkar əllərə

buraxmaq istəyirlər.

Əgər miqyaslı və davamlı
böyüməyə çalışırsınızsa, sizi

ConnectiX ilə Strateji Tərəfdaşlıq
modelimizi ətraflı müzakirə

etməyə dəvət edirik.

Strateji Mövqeləndirmə və
Yol Xəritəsi

Dövlət Sektoruna Yönlənmiş
Satış İdarəetməsi

Satışdan əvvəl məsləhət
və layihə inkişafı

Ünsiyyət
connect@connectix-turkiye.com

0090 533 955 5816


