
Doğru Bilgi, Doğru Stratejinin Başlangıcıdır.

BİLGİ
Teknoloji üretmek, başarılı olmak için tek başına yeterli değildir.
Doğru pazara, doğru zamanda ve doğru stratejiyle ulaşmak gerekir.
ConnectiX, yıllara dayanan kamu bilişim sektörü deneyimi, yerel
yönetimler ve kamu kurumlarında edindiği saha bilgisi ile iş
ortaklarına yalnızca danışmanlık sunmaz; karar alma süreçlerini
hızlandıracak stratejik bilgi üretir.
Bir belediyenin ya da kamu kurumunun hangi teknolojiye ihtiyaç
duyduğu, hangi projelerin planlandığı, hangi dönüşüm süreçlerinin
devam ettiği, hangi kurumların yatırım önceliklerinin değiştiği ve
karar mekanizmalarının nasıl işlediği gibi kritik bilgiler, satış başarısını
doğrudan etkiler.
ConnectiX, bu bilgileri sürekli analiz eder, yorumlar ve iş ortaklarının
satış stratejilerine dönüştürür.
İş ortaklarımız, yalnızca ürünlerini tanıtmaz; doğru kurumda, doğru
zamanda ve doğru ihtiyaç üzerinden değer üretme fırsatı yakalar.
Çünkü doğru bilgi, rekabet avantajının en güçlü başlangıç noktasıdır.

Yeni bir pazara girmek, doğru kişilere ulaşmak, kurumları tanımak ve
güven oluşturmak çoğu zaman yıllar alabilir.
ConnectiX, iş ortaklarının bu uzun hazırlık süreçlerini ortadan kaldırır.
Hazır ilişki ağı, kamu sektörüne özel saha deneyimi ve planlı satış
organizasyonu sayesinde teknoloji firmaları aylar hatta yıllar
sürebilecek erişim süreçlerini çok daha kısa sürede yönetebilir.
İş ortaklarımız, satış ekiplerini yeni bölgeler oluşturmaya veya doğru
kişileri bulmaya harcamak yerine, zamanlarını ürün geliştirmeye ve
projelerini büyütmeye ayırabilir.
ConnectiX; ziyaret planlamasından kurum analizine, karar verici
yönetiminden satış organizasyonuna kadar tüm süreci profesyonel
olarak yöneterek iş ortaklarının en değerli kaynağı olan zamanı
verimli kullanmasını sağlar.
Çünkü doğru yönetilen zaman, daha hızlı büyüyen satış anlamına
gelir.

Satış Sürecini Kısaltan En Değerli Kaynak

ZAMAN

Güvene Dayalı İlişkiler, Kalıcı İş Ortaklıkları Oluşturur.

İLİŞKİ YÖNETİMİ

Kamu sektöründe satış yalnızca ürün anlatmak değildir.
Başarılı projeler; güven, sürdürülebilir iletişim ve doğru ilişki yönetimi
üzerine inşa edilir.
ConnectiX, uzun yıllardır yerel yönetimler, kamu kurumları ve
teknoloji firmaları arasında oluşturduğu güçlü iletişim ağı sayesinde
iş ortaklarının kurumlarla sağlıklı ve sürdürülebilir ilişkiler kurmasını
sağlar.
Her ziyaret, yalnızca bir satış görüşmesi değil; uzun vadeli iş birliğinin
ilk adımı olarak planlanır.
Karar vericilerle doğru zamanda iletişim kurulması, kurumların
beklentilerinin doğru anlaşılması ve güvene dayalı iletişimin
sürdürülmesi ConnectiX'in en güçlü yetkinliklerinden biridir.
Bu yaklaşım sayesinde teknoloji firmaları yalnızca yeni müşteriler
kazanmaz; uzun yıllar devam edecek stratejik iş ortaklıkları oluşturur.
Çünkü güçlü ilişkiler, sürdürülebilir büyümenin temelidir.

Hazır Bir Ekosisteme Erişim Sağlayın.

MÜŞTERİ PORTFÖYÜ
Yeni müşterilere ulaşmak, güven oluşturmak ve sürdürülebilir bir
portföy oluşturmak teknoloji firmalarının en büyük yatırım
kalemlerinden biridir.
ConnectiX, yıllar içerisinde oluşturduğu geniş kamu ağı sayesinde iş
ortaklarını sıfırdan müşteri arama sürecine değil; hazır bir ekosisteme
dahil eder.
Yerel yönetimler, belediyeler, su ve kanal idareleri, kamu kurumları ve
teknoloji yatırımı planlayan birçok kuruluş ile kurulan güçlü iletişim
ağı sayesinde iş ortaklarımız hedef pazarlarına çok daha hızlı ulaşır.
ConnectiX yalnızca yeni kapılar açmaz; doğru kurumlarla doğru
projelerin buluşmasını sağlayarak satış potansiyelini artırır.
Her yeni iş ortaklığı, mevcut müşteri ağımızı daha da güçlendirirken
tüm ekosisteme yeni iş fırsatları kazandırır. ConnectiX ile çalışan
teknoloji firmaları yalnızca yeni müşterilere ulaşmaz; yıllar içinde
oluşturulmuş güvene dayalı güçlü bir müşteri portföyünün parçası
olur. Çünkü doğru müşteri portföyü, sürdürülebilir büyümenin en
önemli sermayesidir.


