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Kamuda Buyumenin Yeni Yolu

Kamu Bilisim Projelert;
Urlinle Degil, Giivenle,
Teklifle Degil, iliskiyle,
Hizla degil, Sureklilikle kazanilir.
ConnectiX, tam olarak bu
gercegin uzerine kurulmustur,
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Biz Klasik Bir
Satis Firmasi Degiliz

CONNECTIX:

e Komisyonla ¢alisan bir satis organizasyonu degildir.
e Ayni anda birden fazla firmanin ¢ikarini temsil eden bir araci degildir.
e Kisa vadeli hedefler ugruna uzun vadeli glveni riske atan bir yap!

degildir,

BIZ, KAMUDA BILISIM ALANINDA
BUYUMEK ISTEYEN FIRMALAR ICIN DIS KAYNAKLI
SATIS & PAZARLAMA EKIPLERI KURARIZ.
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Neden Her Alanda
Tek Firma ile Calisiyoruz?

Cunku Kamu Satisinda:
e Temsil bolunemez
e Guven paylasilamaz
e Sorumluluk cogaltilamaz
Ayni Alanda Birden Fazla Firmayi Temsil Etmek;
e Sahada guven zedeler
o Iliski yonetimini zayiflatir
e Uzun vadede herkese kaybettirir

Bu nedenle ConnectiX:
Her cozum alaninda yalnizca tek bir firma ile calisir.
Bu bir kisit degll, bilingli bir sahiplenme modelidir,

G

CONNECTIX

NNNNNNNNNN



www.connectix-turkiye.com

ConnectiX'in sundugu deger; Biz;
e Teklif yazmak degil e Kamu kurumlarini taniriz
e Randevu almak degil e Karar vericileri biliriz
e Gunluk satis raporu sunmak degil e Surecleri, dengeleri ve dinamikleri okuruz

Biz Satis Yapmayiz, Buyume Yonetiriz

Ve firmalarimizi kamuda dogru konumlandirir, dogru anlatir ve dogru zamanda sahaya cikaririz.
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Neden Dis Kaynak Satis & Pazarlama?

Daha Dusuk Maliyet, Daha Yuksek Etki ve Daha Surdurulebilir Buyume Saglar.

Diinyada artik; Ozellikle Kamu Gibi;
e Sahiplenme degil, kullanim e Uzmanlik isteyen
« Kadro degil, uzmanlik e |liski bazll
o Sabit maliyet degil, esnek buyume tercih ediliyor o Uzun soluklu
Satis ve pazarlama da bu donusumun icindedir. Bir alanda, bu isin profesyonelleriyle calismak. D
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Kimlerle Calisiriz?

ConnectiX;
e Kamuda buyumeyi stratejik hedef olarak goren
e Uzun vadeli is ortakligina inanan
o Seffafliga ve karsilikli guvene deger veren
firmalarla gat|§|r.
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ConnectiX ile Calismak
Ne Anlama Gelir?

e Sizi kamuda temsil eden, sahiplenen bir yapi

e Satis degil, buyume odakli bir yaklasim

e Kisa vadeli sonuclar yerine kalicl pozisyonlanma
e Rakip degil, gercek bir is ortag!
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Biz bu modeli herkes icin kurmadik.
Ama dogru firmalar icin oyunun kurallarini degistirecek sekilde tasarladik.

ConnectiX ile calismak;
bir satis anlasmasi degil, kamuda birlikte buyume kararidir.
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Haluk Metin

tese
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